
Как расширить рынки сбыта
и найти новых клиентов
среди российских
и зарубежных компаний



Что такое Корпорация МСП?

Государственная организация,
которая занимается развитием малого и среднего бизнеса

ЕДИНЫЙ РЕЕСТР
СУБЪЕКТОВ МАЛОГО И СРЕДНЕГО 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА
ФНС РОССИИ



Все меры поддержки в одном месте –
на Цифровой платформе МСП.РФ 

Для того, чтобы вы могли: 

Получить льготные 
кредиты для 
инвестиций и на 
«оборотку»

Получить обеспечение 
для выдачи банком 
кредита вашей 
компании

Взять в льготный 
лизинг 
производственное 
оборудование 

Найти новые рынки 
сбыта и заказчиков

Решить локальные 
и системные проблемы 
своего бизнеса

Разобраться 
в требованиях банков 
и получить 
консультацию



Цифровая платформа МСП.РФ
государственная платформа поддержки 
предпринимателей, самозанятых и тех, 
кто планирует начать свой бизнес

Онлайн-доступ к мерам поддержки бизнеса 

Государственные и бизнес-сервисы 

Аналитика для предпринимателей

B2B взаимодействие

Канал коммуникации бизнеса и государства

3 200 000+
использований сервисов и обращений
к мерам поддержки

550 000+
пользователей

20+
онлайн-сервисов



Цифровая платформа МСП.РФ

Информация Финансовые сервисыЛичный кабинет

Инструменты для бизнеса Продвижение и сбыт

цифровой профиль

расчет рейтинга бизнеса

уведомления от госорганов

календарь предпринимателя

законодательный дайджест

новости

статистика для бизнеса

самозанятым: старт, 
развитие, поддержка

получение кредита 
онлайн
льготный лизинг 
оборудования
льготное кредитование 
инновационных компаний

центр поддержки 
инвестиционного 
кредитования

Начни свое дело Ваши помощники

Меры поддержки

государственные
меры поддержки

региональные 
меры поддержки

регистрация бизнеса онлайн

выбор организационно-правовой 
формы

выбор налогового режима

получение электронной подписи

бизнес-обучение

конструктор документов

проверка контрагента

сервис 360° — подать жалобу

производственная 
кооперация и сбыт

доступ к закупкам 
крупных госкомпаний

запуск рекламы
с Яндекс Бизнесом



5 модулей сервиса

Сервис
«Производственная кооперация и сбыт»

Реестр промышленных компаний
Предложение непродовольственных 
товаров от субъектов МСП

Для промышленных компаний и производителей 
непродовольственной продукции:

Стать поставщиком ритейлеров и 
производителей
Потребности крупного бизнеса

Реестр поставщиков продуктов питания
Предложение продуктов питания от субъектов МСП

Для поставщиков продуктов питания: 

Попасть на полки торговых сетей
Потребности федеральных торговых сетей

Персональная поддержка МСП-поставщиков:

поиск потребностей крупных компаний и 
отправка предложений онлайн

помощь в коммуникации МСП-поставщиков с 
крупными компаниями и ритейлерами

Стать поставщиком «Фермерского островка»
Потребности «Фермерских островков» в продукции 
фермеров и сельхозтоваропроизводителей



В чем поддержка? Какие результаты?

Открываем доступ к потребностям российских 
частных и иностранных компаний

Помогаем найти партнера/поставщика/заказчика 

Организуем и сопровождаем переговоры с заказчиками 

Проводим обучение и консультации 

Организуем торгово-закупочные сессии

Помогаем попасть на полки торговых федеральных сетей

200+

10 000+

700+

российских и зарубежных 
компаний продовольственного 
и непродовольственного 
сектора ищут поставщиков 

запросных позиций –
текущий спрос на продукцию МСП 

предпринимателей уже стали 
поставщиками 

Помогаем организовать «Фермерские островки»

Сервис
«Производственная кооперация и сбыт»



Реестр промышленных компаний 



Стать поставщиком ритейлеров
и производителей



Коммерческое предложение
Основное содержание коммерческого предложения:

• краткое описание товара с указанием ключевых количественных, качественных, технических 

характеристик;

• цена поставки единицы товара на целевой рынок с учетом базиса поставки;

• возможные объемы поставок, периодичность и сроки отгрузок партий продукции, наличие 

складских запасов, приближенных к местоположению покупателя;

• возможные условия расчетов (возможность предоставления отсрочки платежа, 

предпочитаемые формы расчетов и другое);

• условия постпродажного и гарантийного обслуживания (если применимо);

• наличие национальных и/или международных сертификатов соответствия на продукцию 

и/или производственный процесс;

• контактная информация.



Презентация компании
Основное содержание презентации компании:

• О компании, описание производства, география деятельности
(полное фирменное наименование предприятия, краткая история создания и развития (текст с фотографиями офиса, производства,
сотрудников)

• Конкурентные преимущества вашей компании, ключевые особенности продукции, выгода
для потенциального покупателя

(сравнение с конкурентами, с аналогичными предложениями)

• Информация о продукции (услугах): качественные фото, характеристики, описание
(основные товарные группы, ключевые преимущества по сравнению с конкурентами, ценовая политика компании, «хиты продаж»)

• Гарантия, сервис, доступность компании для решения оперативных задач, филиальная сеть

• Ключевые партнеры, самые крупные реализованные проекты
(обязательно расскажите об опыте международной деятельности, если он есть)

• Достижения, награды, сертификаты (международные), патенты, упоминания в СМИ и другая
информация, подтверждающая деловую репутацию вашей компании

• Контактные данные, ссылка на сайт
(желательно указать адрес версии сайта на языке покупателя, телефон сотрудника, владеющего иностранным языком, ИНН предприятия,
почтовый адрес, адрес местонахождения предприятия, e-mail; можно добавить на слайд карту или фотографию клиентского менеджера)

Презентация, как и коммерческое предложение, должна быть подготовлена на языке покупателя 
или на английском языке. 



Международная деятельность 
Корпорации МСП

НАЦИОНАЛЬНЫЙ ЦЕНТР ИННОВАЦИЙ 
И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 
РЕСПУБЛИКИ АРМЕНИЯ

АГЕНТСТВО ПО РАБОТЕ

МАХАЛЛАБАЙ И РАЗВИТИЮ 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

• Консультации по различным 
аспектам ведения 
внешнеэкономической 
деятельности

• Содействие продвижению 
продукции российских МСП

• Подбор зарубежных 
партнеров

Сотрудничество с зарубежными институтами развития 
малого предпринимательства



Что можно нужно сделать прямо сейчас ?

Откликнуться на потребности 
крупных производителей:

Зайти на МСП.РФ

Авторизоваться с помощью учетной записи на 
Госуслугах с «привязанным» бизнесом

В меню «Сервисы» выбрать «Производственная 
кооперация и сбыт» и найти подходящую потребность 
по наименованию товара, коду ОКПД2 или региону 
поставки

Откликнуться на интересующий запрос и заполнить 
анкету поставщика

1

3

2

4

Вступить в Реестр 
промышленных компаний:

Зайти на МСП.РФ

Авторизоваться с помощью учетной записи на 
Госуслугах с «привязанным» бизнесом

В меню «Сервисы» выбрать «Производственная 
кооперация и сбыт»

В меню сервиса перейти в модуль «Реестр 
промышленных компаний»
Если Ваша компания соответствует критериям, система 
предложит подать заявку на вступление в Реестр

1

3

2

4

А еще можно найти нужного поставщика в своем 
регионе по наименованию продукции/коду ОКПД2



Консультационная 
поддержка

Поручительства и гарантии Кооперация и сбыт

Правовая поддержка Имущественная поддержка

Внедрение в производственные цепочки

Вход в торговые сети

Специальная 
программа
для инновационных 
компаний

Центр поддержки
инвестиционных 
проектов 

Интеграция 
бизнеса новых 
территорий

Адресная 
поддержка

Доступ к закупкам

Поручительство Корпорации 
и региональных гарантийных 
организаций

Независимые гарантии
под инвестиционные проекты

Финансовая поддержка

Микрозаймы Льготные кредиты

Сервис 360°

Бизнес-обучение

Комплексная помощь малому и среднему бизнесу

«Выращивание»
МСП-поставщиков
для офсетных договоров



Льготные кредиты 

Госпрограмма «ПСК» Госпрограмма «1764»

0 – 2 млрд 

18% средний бизнес

Ставка, до

инвестиционные, оборотные, развитие предпринимательской деятельности и рефинансирование Цели

0,5 млн – 2 млрд 

19% малый

19,5% микро

Сумма кредита

15% микро- и 
малый бизнес

13,5% средний бизнес



Льготные кредиты для приоритетных отраслей 

«1764» + «ПСК» «Взлет – от стартапа до IPO»

Отрасли обрабатывающее производство / логистика*/ 
гостиничный бизнес / деятельность 
профессиональная, научная и техническая 

высокотехнологичные инновационные компании

50 млн – 2 млрд Сумма кредита

Ставка

инвестиционныеЦели

0 – 500 млн 

3%
7,5% средний бизнес

9% микро / малый

*только для СКФО и ДФО

микро
малый
средний бизнес

инвестиционные, оборотные



90%

Обеспечение по кредитам 

«Зонтичные» поручительства
для всех

Независимые гарантии
для инвестиционных проектов 

Базовое покрытие Корпорации, до 50%

Сумма кредита

НетКомиссия

0 – 2 млрд 

90%

50%

1% от суммы гарантии
за каждый год её действия 

50 млн – 2 млрд 

С региональной
гарантийной организацией, до 

Быстро – вместе с кредитом Быстро – приоритетное рассмотрение банка



МСП Лизинг

«Приоритет+»
обрабатывающие производства

«Приоритет»
обрабатывающие производства + медицина + туризм + 
спорт + информационные технологии + наука

для российского 
оборудования6%

запланированные ежеквартальные заявочные кампании в 2023 году 

4,4 млрд 

микро / малый бизнес микро / малый / средний бизнес

2,4 млрд 2 млрд 

+4,5% независимо от страны 
происхождения оборудования

ключевая
ставка ЦБ

для импортного 
оборудования8%



Новые рынки сбыта: 
агрегатор закупок российских госкомпаний по 223-ФЗ

В чем поддержка? Какие результаты?

ВСЕ федеральные и региональные закупки 
на цифровой платформе МСП.РФ,
в том числе, закупки малого объема

компаний 
стали поставщиками* 

Обучаем всем тонкостям закупочного процесса

Ищем закупки конкретно под ваш профиль  

Помогаем с презентацией продукции заказчикам

Решаем спорные вопросы 

Контролируем соблюдение квоты закупок
крупнейших заказчиков у МСП (более 12 тыс.) 

190 000+

400+ заявок отработано
по помощи бизнесу в формировании 
документации по закупкам

*данные за 2022 год

*данные за 2022-2023 годы

https://мсп.рф/


Новые рынки сбыта: 
«выращивание» поставщиков для российских госкомпаний

В чем поддержка? Какие результаты?

75
крупнейших заказчиков 
уже ищут постоянных
поставщиков

19 900
запросных позиций
текущий спрос
на продукцию МСП 

17
заказчиков рассматривают 
возможность утверждения 
программ «выращивания»

3,1 млрд 
сумма
подписанных 
офсетных договоров

Помогаем заключить офсетный договор

Приглашаем в программу крупнейших госзаказчиков

Подбираем МСП-поставщиков для заказчиков-участников

Организуем переговоры между сторонами

Сопровождаем в ручном режиме все сделки



Помощь в решении локальных и 
системных проблем / Сервис 360°

В чем поддержка? Какие результаты?

5 300+
обращений 
поступило
от предпринимателей

5 100+
обращений 
решены

2,7 млрд 
сумма
возвращенной задолженности 
по 223-ФЗ

2,3+ млн 
сумма отмененных 
штрафов   

Помогаем отменить незаконную проверку 
и/или её результаты

Эффективно воздействуем на заказчика, 
если он задерживает оплату 

Разбираемся в необоснованных отказах
по кредитам/гарантиям, чтобы вы получили 
финансирование

Влияем на инфраструктуру поддержки в регионе

Консультируем по всем возникающим вопросам



до 1 000 000 

Бизнес-обучение

тренинг для тех,
кто хочет начать свое дело

20 000+
проходят обучение
ежегодно

1000
тренингов в регионах ежегодно

сумма грантовой поддержки участникам 
тренингов в зависимости от региона

Экспресс-проверка
уровня компетенций

на цифровой платформе МСП.РФ Какие результаты?

Мероприятия
онлайн и офлайн

Сфера знаний:
видеолекции и курсы

Наставничество

Акселерация
– программы
ускоренного роста 80+

регионов проведения

250 000+

в регионах

тренинг для тех, кто уже открыл 
бизнес и хочет его развить

тренинг для мам, которые
хотят запустить свой проект

человек обучено
с момента запуска МСП.РФ



Александр Исаéвич Корпорация МСП

Остались вопросы?

8 800 100-11-00    |     www.corpmsp.ru   


